‘Invoering speculatietaks zal op ramp uitdraaien’

Ruim een tiende minder omzet
voor de beursmakelaars, min-
stens 30 bedrijven die van natio-
naliteit willen veranderen en
kmo's die in eigen land moeilij-
ker aan kapitaal raken. Ziedaar
het effect van een speculatie-
taks,
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De beurswereld maakt zich ernsti-
ge zorgen over de plannen van
sommige politici om een specula-
tietaks in te voeren op meerwaar-
den die beleggers realiseren bij de
aan- en verkoop van effecten bin-
nen een korte tijdspanne, Dat bleek
gisteren uit een debat naar aanlei-
ding van de algemene vergadering
van de Belgische Vereniging van
Beursleden in samenwerking met
de Erkenningsraad voor Effecten-
makelaars.

wojVrijwel alle aanwezigen vrezen
dat zo'n taks de omzet van de beurs-
miakelaars minstens een tiende lager
zal sturen. Meer beleggers rullen
uitwijken naar buitenlandse brokers
en een deel van de handel zal ge-
woon verdwijnen.

‘Viooral voor onze kleine en mid-
delgrote ondermemingen zou zo'n
taks op een ramp uitdraaien’, zegt
Vincent Van Dessel, CEO van Furo-
next Brussel. "Voor de grote onder-
nemingen uit de Belzo maakt het
niet veel uit, die kunnen zich inter-
nationaal financieren, Maar voor
Kleine en middelgrote bedrijven zijn
lokale particuliere beleggers cruci-
aal om een vlotte verhandelbaar-

De invoering van
zo'n taks brengt
amper iets op,
en creéert meer
kosten dan
opbrengsten.
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heid te verzekeren. Zonder voldoen-
de liquiditeit zullen die bedrijven
zich niet meer via de beurs kunnen
financieren, want ook de grote be-
leggers zullen er afblijven.

Van Dessel vreest dat een dertig-
tal ondernemingen, waaronder be-
loftevolle biotechbedrijven, van na-
tionaliteit zullen veranderen om een
taks voor de aandeelhouders te ont-
wijken. ‘De verhoging van de beurs-

Een boom groeit
niet door aan

de takken te
trekken, maar
door de wortels
water te geven.
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taks naar 0,27 procent was al erg na-
delig. Bij elke extra belasting geven
we een ongelofelijk cadeau aan onze
buurlanden.

CEO Koen Hoffman van KBC Se-
curities deed-de oefening voor hun
ransacties en stelt dat een meer-
waardebelasting binnen de zes
maanden tussen aan- en verkoop
meer kost dan ze opbrengt.

‘Een boom groeit niet door aan

Minstens een
dertigtal
bedrijven zal
van nationaliteit
veranderen.
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de takken te trekken, maar door de
wortels water te geven', vat zaak-
voerster Ingrid Stevens van het
beurshuis Leo Stevens & Cie het sa-
men. ‘De overheid zou beter met sti-
muli komen om de beurscultuur te
steunen, want de beurs is op lange
termijn de beste plaats om de koop-
kracht te verzekeren.

Alle panelleden waren optimis-
tisch over de toekomst van financi-
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JOEL DUYSAN VOORZITTER
EFFECTENMAKELAARS

De 52-jarige Jo&l Duysan (foto)
managing partner bjj de beurs-
vennootschap Opportuniteé, is
verkozen als nieuwe voorzit-
ter van de Erkenningsraad
voor Effectenmakelaars. Hjj
volgt Patrick Drogné op.

Er zijn momenteel 120 Belgen
die de tite| ‘effectenmakelaar’, -
in het Frans wat misleidend
‘agent de change’ - mogen
dragen. De term is officies] er-
kend. Alleen universitairen met
minstens drie jaar ervaring in
een financieel domein kunnen
na een examen aanspraak ma-
ken op de titel, die bij wan-
gedrag ook kan worden afge-
nomen. Als het van Duysan af-
hangt, komen er weldra dui-
zenden leden bij. 5

‘De titel effectenmakelaar is
een kwaliteitslabel. Een klant
die met ons spreekt, weet dat
hij tegenover een ervaren per-

eel Brussel. ‘We hebben voldoende
kennis en infrastructuur in huis om
eensignificante rol te blijven spelen’
stelt zakenadvocaat Jean-Pierre
Blumberg. Als lid van de High Level
Project Group, in het leven geroepen
door minister van Financién Johan
Van Overtveldt (N-VA), moet hij de
overheid over de toekomstvan de fi-
nanciéle sector adviseren.

Zowel Koen Hoffman als CEO
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soon met de nodige kennis zit,
stelt Duysan. ‘Ook de banken
zouden hun personeel dat ver-
mogensadvies aeeft zo moe-
ten opleiden dat zij de titel ef-
fectenmakelaar kunnen dra-
gen. Het zou het vertrouwen
en de stielkennis in de sector
ten goede komen, Vaak wordt
in de gewone bankkantoren -
nog het product van de week
verkotht waarop de grootste
commissies worden ontvan-
gen,

Philippe Masset van Bank Degroof
meent dat de financiéle spelers twee
keuzes hebben: meedoenin de con-
solidatie om schaalvoordelen te
creéren of zich specialiseren in een
niche zoals puurvermogensbeheer,
‘De tijd dat iedereen alles kon doen
ligt achter ons', stelt Masset, Hij
moet weldra het huwelijk tussen
Degroof en Petercam tot een goed
einde brengen.



